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43/084 Meinungen

CW-Kolumne

Kein grüner Aktionismus

Gebe h e haf iede h e IT-He -

e e , a A e de i Sache G ee

IT e Ei aa Bei ie e:

• Sa ie e Sie Ih e IT-La d chaf Ba e

Sie e e Reche e e , die E e gie -

d -abf h e fe eg ie e Ka fe

Sie f fähige K h a age ie Se -

e - d S eiche e e

• L e Sie Ih e De ab d e e

Sie a f Thi C ie d N eb F ach-

bi d chi e d M if i ge ä e i d

Pf ich , e e e i d i de He e g

effi ie e a Ei e ge ä e

• N e Sie Ih ha de e E i e

be e a , i de Sie Vi a i ie g f -

a e ei e e

Gäbe e de K i a a de ich , die

IT-I d ie e ih d i ge d e fi de

D ch bei a e D c ei e de He e -

e : A e de e h e K f be-

ah e ! I e hi e e Sie hie i Sa-

che I f a die Weiche f ie e

Jah e

Abe die U e a ich a e ,

e de K i i e ei ä e , d ie habe

a ich Rech Abe die ach e de

E e gie e ch e d g d ch IT ha ie e

U ache , a f die U e eh e

Tei Ei f habe Tag f Tag ade

Abe i i e Me che Vide bei Y -

be he e , a e ih e F e e -

e b che e de , ie e ia

I e e Radi d TV, cha e d e e-

f ie e be da Ne d de G -

b d eibe ich de a g i C -

i ie de i e e We e he I

Hi e g d a fe die P e e d

S eiche a e heiß

Hi de fah ä ige U ga g

i IT-Ge ä e , die bei ie e A e de

f age a g e b che i S a d-b -

M d a fe – a U e i be de

Ve b a ch, abe a ch a fg d ig a e

N e e ha e

I gehe e K iege die

i iche U ache f de e ei d a-

a i ch ge iege e S e b a ch i

de IT Die ei e U e eh e e

i ih e Reche e e da a ich ie

ä de Hie i , ge a ie bei F iege

de A fah e , die Ve -

f ede Ei e e

gef ag

Heinrich Vaske

Chefredakteur CW

SAP in Not I

Schon die Zuhilfenahme
eines Taschenrechners zeigt,
dass die Kosteneinsparung
der Zehn-Tage-Urlaub-Spen-
de des SAP-Managements
nur ein kleiner Rundungsfeh-
ler ist. Genauso viel ließe sich
einsparen, wenn jeder der
51 000 Mitarbeiter jeden Ar-
beitstag zwei Euro für seinen
Kaffee bezahlte. Bei SAP
scheint einiges zu brodeln –

mit einer solchen Panik rea-
gieren selbst die marodesten
Unternehmen nicht.

„Delphi“ (via CW-Forum)

SAP in Not II

Wenn Herr Apotheker weiter
somit seinen Kunden und (…)
Kundenvereinigungen um-
geht, wird SAP ein Schäpp-
chen für Kaufinteressenten.
Appell an den SAP-Vorstand:
Ziehen Sie die Notbremse
und stoppen Sie Herrn
Apotheker!

„Jupiter“ (via CW-Forum)

Die neue

COMPUTERWOCHE

Wir sind echt begeistert vom
neuen Redaktionskonzept.

Offensichtlich hat sich mit
dem überaus gelungenen
Auftritt (gutes Format, klares,
„reinziehendes“ Seitenlay-
out etc.) auch der Inhaltsstil
der neuen Zeit angepasst.
Dazu unser dickes „BRAVO“!
Wir sind begeistert und die
CW zirkuliert klar langsamer,
weil eben jede(r) zuerst in
der Zeitung blättert und ein-
fach nicht am sofortigen Le-
sen einzelner Beiträge vor-
beikommt. Wir wünschen
dem CW-Team den gebüh-
renden Erfolg. In unserer
Leserfamilie ist Ihnen dies
schon geglückt!
Rudolf Schwarz, CIO Migros

Genossenschafts-Bund Zü-

rich (per E-Mail)

Leserbriefe

COMPUTER-

WOCHE

42/08

„E-Reader sind für den potenziellen Kun-
den vor allem eins: eine Investition. Teure
Geräte, die eine Funktion erfüllen, ohne
die man bislang gut leben konnte. Gefähr-
lich wird es fürs gedruckte Buch erst dann,
wenn aus Handys oder Mini-Notebooks
wirklich tragbare Multi-Medien-Spieler
geworden sind, faltbar, mit wochenlanger
Akkulaufzeit und überragenden Displays.
Wenn Bücherlesen ein Abfallprodukt
wird, bequemer Bonusnutzen eines Ge-
rätes, das man ohnehin besitzt. Erst dann
werden auch Raubkopien, Abo-Modelle
und Buch-Flatrates ernsthaft diskutiert
werden müssen.“

Spiegel Online

„Es ist OK,

wenn man-

che Firmen

Windows

Vista überspringen wollen“.

Microsoft-CEO Steve Ballmer

Schon 17 Millionen (deutsche) Konsumen-
ten berücksichtigen Kommentare anderer
Internetnutzer oder Diskussionsforen in ih-
rer Produktrecherche. Diese persönlichen
Kommentare (…) genießen eine weit hö-
here Glaubwürdigkeit als die Internetseiten
der Hersteller (…).

Frankfurter Allgemeine Zeitung

„Sie können es mir glauben oder nicht:
Wir sind der festen Überzeugung, dass
wir Geld verdienen können, ohne dabei
Schlechtes tun zu müssen. Und dafür ver-
folgen wir eine langfristig angelegte Ge-
schäftsstrategie, von der wir auch nicht
um kurzfristiger finanzieller Ziele willen
abweichen werden.
Das könnten wir uns überhaupt nicht

leisten. Wir wissen ganz genau, dass all
unser geschäftlicher Erfolg darauf beruht,
dass die Nutzer unserer Dienste uns ver-
trauen, dass wir mit den Informationen
höchst sensibel umgehen. Dieses Vertrau-
en (…) ist für die Zukunft von Google über-
lebenswichtig.“

Peter Fleischer, Googles
Datenschutzbeauftragter, im Interview

mit der Wirtschaftswoche.

Was die anderen sagen

Seiten-Spiegel
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De Mi ia de -Ka f C g
d ch IBM E de ga i A a-

e ei e a ei e i e
K bi a i P d e d Re -
ce A e di g gab e a ch Bef ch ge ,
da BI-Ge chäf d die ech i che E -
ic g C g e a fg d

ei e a fe de P f i d e e
K e e de IBM a Sch g
e ie e Da e e ge ei a e Re ea e

8 4 de BI-P a f C g 8 BI
he fe , die Bede e a ä e

Berichte lassen sich portieren

S a e ich Be ich e, die ch a f de
V gä ge a chi e C g Se ie

d de e O a -Se e C g P e a
e ic e de a e , h e g ße A f-
a d i die e e U geb g i ie e

Die e Hi fe a be fä ig, de d d ei
Jah e ach de V e g C g 8
BI che e ei e hi ie e Be a d de
die ch ie ige Mig a i ih e P e e,

a ie i Se ie d cha f iede
i d S chä die A e de e ei ig g
C g U e G De ch a d, Ö e -
eich, Sch ei , i de d U e eh-
e ga i ie i d, da i e ch
eh a die Hä f e a e K de a f Se ie
a bei e C g ah ich dahe ei-
ige Zei ge ge , die be ei abge -

dig e Wa g dWei e e ic g de
Se ie c eh e

Dynamische Dashboards

Z g eich i IBM C g i de a e e
Ve i 8 4 a ch f i a A e e e e
A High igh ieh de A bie e da C g
8 G ! Da hb a d Mi ih e A e de
a ch h e IT-Wi e ha de e Be ich e
a ih e Bed f i e a a e e , i -
de ie E e e e e D ag-a d-d e -
chiebe de Fi e e e , e ä Ma hi-
a K a , Di ec P e a e Ge a bei
C g Ne i a ch die K e e
C g 8 B i e Vie i , die ei e
e a eVe a g M de di e i e
e g ich A ße de de die I eg a-
i i che C g 8 BI d de

A bie e A i ge a f e A a eda e -
ba TM e ief , d die P a g f -
a e C g P a i g e hä ei e Ja a-

C ie
F e eh e ei e BI-L ge
i d C g hi gege ei e a f Da a-

Wa eh e-S e e ie da IBM I f -
he eWa eh e e e Big B e be

a e di g ei M a e , K de ich a f
die eige e A geb e i ge e ,

de ebe i O ac e de Te ada a

a e a bei e G eiche f
C g -P d e ge e , die de O i ie-

g Ge chäf i f a i e d de
Pe f a ce-Ma age e die e Wi
i d ich b a , ag e K a

Gemeinsame Entwicklung

Gege die e The e ich die E ic -
g e a i beide A bie e S i

C g 8 BI e a a f de S e - -
S e de IBM d da i a f ei e Mai -
f a e e f gba , a a e di g ch

de Me ge gea bei e de Fe e
e C g 8 BI 8 4 die e e IBM

I f he eWa eh e C bi g Se ice , die
ei e eh di e i a e Sich a f Da e i
ei e e a i a e Da e ba e g iche
Die I eg a i hä e a e ie eich
ei Re ea e ä ge geda e , ag e K a
De ch g a b a bei de U e G

de Ve eche de He e e : Wi -
e bi he ei e Be g g IBM-P -

d e e e e , ag e de ei e V i -
e de Ma i O A e di g e K -
de e de ga e S ac f BI, Pe f -
a ce-Ma age e d Da aWa eh i g

a ei e Ha d be iehe IBM be eibe ei
ge B d i g P d e o

Cognos und IBM – eine fruchtbare Ehe

Von Sascha Alexander*

Die Cognos User Group will auch künftig die Augen aufhalten. Die Leitung haben (von links)

Erik Purwins, Schatzmeister, Kai Noack, Vorsitz und Martin Otto, zweiter Vorsitz.

Ende der Cognos GmbH

• Zum ersten Januar 2009 erfolgt der

formelle Übergang von Cognos in die

IBM-Organisation und deren Information

Management Group. Damit einher geht

die Auflösung der hiesigen Cognos

GmbH, die in ihrer bisherigen Personal-

stärke bestehen bleibt.

• Geschäftsführer Olaf Scamperle bleibt

im Integrated-Market-Team der IBM für

Services, Pre-Sales, Vertrieb, Marketing

und Sales zuständig – allerdings nur noch

für Deutschland.

• Die Cognos-Partnerverträge laufen in

der nächsten Zeit aus und werden durch

das „Value-Net Plus Programm“ der

IBM ersetzt. *Sascha Alexander

salexander@computerwoche.de

Erste gemeinsame Produkte für Business

Intelligence versprechen den Kunden Kontinuität.
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Lars Hinrichs, Gründer des Business-Net werks Xing, erklärt,

warum ihm der wirtschaftliche Abschwung keine Sorgen bereitet.

CW: Vor kur em kam die Meldung aus

den USA, dass Eba jede ehnte Stelle

abbauen müsse. Kann der Xing AG etwas

Vergleichbares passieren?

HINRICHS: I Gege ei Wi habe da-

d ch ch ei ige Mi a bei e Eba

be e Z de ha ei eWi chaf i-

e ga V ei e f e U e eh e

Ge ade i i chaf ich iche e Zei e

i a ch eh a f K a e d Ne -

i g a ge ie e

CW: Müssen Sie nicht mit einem Rück-

gang der ahlenden Mitglieder rechnen,

wenn sich die Finan krise ur umfas-

senden Wirtschaftkrise ausweitet?

HINRICHS: Wi e a e da ich Ge ade

e U iche hei he ch , cha a

ich i U fe d ch a i e ach J b ,A f-

äge , Mi a bei e d Ge chäf a e

Ge a daf bie e ich Xi g a Da

abge ehe habe i a e de Fi e -

A i , die ich ach ei e P ei e – ie

Bei ie Leh-

a B he –

bei e

e e e

CW: Ihr

größter

Konkur-

rent, das

amerikani-

sche Net -

werk Linked-

In, steht ja

seit Jahren

in den Startlö-

chern und en-

gagiert sich stark in Europa. Bis Ende

2 8 will das Management auch eine

deutschsprachige Plattform präsentie-

ren. Macht Ihnen das Sorgen?

HINRICHS: Sei e e B e ga g i

Jah beha e Li edI i e ie-

de , ch ba d i ei e de che Ve -

i a e Abe bi e i da

ich ei ge e e Wi i d ga e -

a Sch ieß ich i d i a e

Ma f h e i E a S ge ehe

i d e f a de e ch ie ig e de ,

hie be ha F ß fa e

CW: Die Premium-Mitgliedschaft bei

Xing kostet monatlich 5,95 Euro. Die

US-Konkurren verlangt von Mitglie-

dern ein Vielfaches dieser Summe und

wird dies künftig wohl auch in Deutsch-

land tun. Viele Web-Nut er fragen sich,

wofür sie eigentlich solche Summen ah-

len sollen, wenn sie als Gegenleistung im

Prin ip nur ein professionelles Busi-

ness-Adressbuch bekommen.

HINRICHS: A e e : die

Ad e b chf i i

bei ga e f ei

Da be hi a e ha -

e Sie bei Xi g f be -

cha ba e Ge d e -

e K a e, a ch

a ße ha b ih e Ne e Sie be e

e ei e e S chf i e , F ei-K ic

bei Ma e ace-A eige d ie e eh

CW: Planen Sie neue Premium-Features

für Xing?

HINRICHS: Die e Jah i d e ch ei

de ei a e de Ne e ge gebe

Bei ie ei e a bei e i a ei e e -

be e e Me agi g-T

CW: Neben der Subskription mit ahlen-

den Kunden werden bei Xing anschei-

nend auch andere Geschäftsfelder wie

Werbung immer wichtiger.

HINRICHS: Da i Ad e i i g i abe

ei ei e Ba ei ei e ach -

a e B B-Ge chäf Be ei he e e -

die e i de ich eh Ge d i de

S e e a f Mi g iede N e ige

M a e ach de S a habe i ei e

Q a a a e a ei e Mi i E

e eich U d da h e ge ie e Ve ieb -

a i i ä e – a die Vi a i ä die e Se i-

ce e eich A f die e E f g e de

i a fba e d i K e ei e e B B-

Se ice d Ge chäf de e e ab ie e

CW: Noch mal urück u Ihrem Konkur-

renten LinkedIn: Glauben Sie, dass auf

dem deutschen Markt langfristig wei

Plattformen nebeneinander bestehen

können?

HINRICHS: Da e de die Mi g iede e -

cheide Wi i d i De ch a d d E -

a Ma f h e We hie i Z f ge-

chäf ich e e e ch e, geh ehe

dahi , die B i e -C i be ei

a i i (wh)

„Xing profitiert von der Krise“

Von Jürgen Liebherr*

Vollbeilagen: IDG Business Media GmbH,

München;

Motive: Performance Index und Booklet

SAP Service Partner.

Beilagenhinweis

Kurzporträt Xing

Im Jahr 2003 gründete Lars Hinrichs das

Web-basierende Business-Netzwerk

OpenBC. Schon bald trat die Plattform aus

dem Schatten des US-Vorbilds LinkedIn.

In Deutschland und Europa entwickelte

sich das Unternehmen zur Nummer eins

der Business-Netzwerke.

Nach der Umfirmierung in Xing ging das

Unternehmen am 7. Dezember 2006 an

die Börse.

Der Halbjahresumsatz in 2008 betrug

15,91 Millionen Euro.

Xing beschäftigt 160 Mitarbeiter und zählt

derzeit mehr als sechs Millionen Mitglie-

der, davon sind über 500.000 zahlende

Kunden.

•

•

•

•

•

*Jürgen Liebherr ist freier Journalist
in München.
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e Wenig Skrupel eige Chi a A bei eh e , e e die

M difi a i de Siche hei ei e ge a f ih e A bei ech-

e geh : 4 P e ä de die e Se i g e ha d, die

IT-P ic gehe d a f e a b eWeb-Sei e g eife

r Die Nutzung unerlaubter Anwendungen i a e i I die

d de USA e b ei e P e de i di che be ieh g ei-

e 4 P e de a e i a i che IT-Ve a iche gabe a ,

die Hä f e a e Da e e e i ih e U e eh e ei d ch

Mi a bei e g iffe a f ä ige A i a i e de Web i e

e ach de t Gastfreundschaft i d i De ch a d f-

fe ba fa ch e a de : Hie a de e a b d ei e f f

Mi a bei e P e Fi e f e de , ich bea f ich ig i

B ä e he eibe u Geschäftsgeheimnisse b eibe

i B a i ie hä fig ich gehei – P e de d ige Mi a -

bei e gebe e ib e I f a Fa i ie, F e de de Be a e

ei e i Kommunikationsdefizite ei e a e e äi che

– a e a e g i che – Fi e a f S gab ei Vie e de b i-

i che Mi a bei e 5 P e a , ie be die fi e e ifi che

IT-Sec i -P icie a fge ä de ei o Riskantes

Urvertrauen eige A a ie : Jede ei e Fi e a geh ige

e ä e d , bei Ve a e de A bei a e ei e Rech-

e e e de ich a gge

Nationale Unterschiede im Sicherheitsbewusstsein

o

i

r

u

t
e

Getestet von Infoworld

Sun Microsystems ha f da

e e Q a a ei e a fe de

Fi a ah E de: J i

ei e Ge i a g he a -

gegebe A ge ich d he de

Ab ch eib ge d de US-

Wi chaf f a e dig e de

K e ei e Ve i che

, 5 d , 5 D a A ie

a A ch h e die Ei a e

f ei e a ehe de Sa ie g

e de da Mi , D a

be age A a e ha e ei e

Ve ei e Ce g -

i ie De U a i d i-

che , 5 d , 5 Mi ia de

D a iege , ei e S i (tc)

Sun wird zum

KrisenopferT-Mobile G1

T-Mobile USA

179 Dollar (mit Vertrag)

Mit Googles Android-Plattform

ausgestattet, überzeugt das neue

T-Mobile G1 die Tester von der

„Infoworld“ eher mit seiner Software

als mit der Hardware. Während das

pummelige Auftreten des Smart-

phones Geschmacksache ist, weist die aufschieb-

bare Tastatur echte Schwachstellen auf: Die Tasten

sind zu flach und bei hellem Licht schwer zu unter-

scheiden. Lob von der amerikanischen Schwester-

publikation der COMPUTERWOCHE erhielt der für

Fingersteuerung konzipierte (kapazitive) Touch-

screen: Er ist hell, klar und bietet die gleiche Auflö-

sung wie das iPhone-Display. Das Besondere ist je-

doch die Android-Software: Sie verfügt

über eine flexible GUI und unterstützt

Multitasking. Der Webkit-basierende

Web-Browser kann sich beim Ren-

dering von Websites durchaus mit

dem iPhone messen. Etwas stö-

rend ist die enge Verbundenheit

mit Google-Anwendungen. Push-

E-Mail sucht man ebenfalls ver-

geblich, genauso wie etwa VPN

oder Office-Programme für den Firmenseinsatz.

Alternativen: Apple iPhone 3G, HTC Touch Pro,

Nokia E71

Darstellung r
Ausstattung

Bedienung r
Akku r

r

Quelle: Cisco/InsightExpress
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