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Portal-Technologien sind einer aktuellen Marktanalyse des Marktforschungsunternehmens
Gartner zufolge zunehmend gefragt. Das Thema Cloud Computing konnte dem Markt zwar
bislang nur wenige Impulse verleihen. Doch das wird sich nach Einschätzung der Analysten
bald ändern.
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Der Markt für Applikationsinfrastruktur und Middleware Software (AIM) konnte im Jahr 2010 insgesamt
auf ein Volumen von rund 12,2 Milliarden Euro anwachsen. Das geht aus einer aktuellen Analyse des
Marktforschungsunternehmens Gartner  hervor. Danach konnten die Anbieter des IT-Marktsegmentes
gegenüber dem Vorjahr ihre Umsätze noch einmal um 7,3 Prozent steigern. Im Jahr 2009 lag das
Wachstum noch bei 3,4 Prozent, die Gesamtumsätze betrugen 11,3 Milliarden Euro. Nach der
Definition von Gartner umfasst AIM alle universell einsetzbaren Portal-Produkte wie Technologien für
das Business Process Management oder Integrations-Tools für Platform-as-a-service (iPaas).
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Unternehmen sehen AIM als Wachstumsfaktor
"Die Unternehmen  haben ihren Fokus von Kosteneinsparungen hin zu wachstumsvorbereitenden
Maßnahmen verlegt. AIM Technologien sind die Schlüsselverbindung zwischen
Infrastrukturmodernisierung und innovativen Applikationen", sagt Fabrizio Biscotti, Research Director
bei Gartner. "Service-orientierte Architekturen und Business Process Management stehen weiterhin im
Zentrum der Aufmerksamkeit der Unternehmen , während Cloud Computing auf der
Bedeutungsskala weiter nach oben wandert. Cloud Computing  sorgt am AIM-Markt zwar nur in
geringem Maße für höhere Ausgaben, aber dies wird sich ändern, je besser die Unternehmen die
Vorteile von Cloud Technologien wie Platform-as-a-Service verstehen."

Zahlreiche Übernahmen unabhängiger Anbieter
Das Marktsegment war in diesem Zeitraum geprägt von zahlreichen Übernahmen unabhängiger Firmen
durch Paketanbieter im Gegenwert von mehr als 830 Millionen Euro. Innerhalb der AIM-Technologien
sind es die Segmente SOA Governance, Applikations -Server, Portale und Appliances , die das
größte Wachstum vorweisen konnten.

Auch Open-Source-Produkte kommen in den Unternehmen zunehmend zum Einsatz, insbesondere
Open-Source Application Server, Integrations-Tools wie Enterprise Service Bus und einige andere AIM-
Funktionalitäten. Künftig wird nach der Einschätzung der Gartner-Analysten das Nebeneinander von
großen Anbietern  und kleineren Spezialanbietern mit neuen Produkten wie Managed File Transfer
(MFT) das Bild des Marktes prägen.
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